ЭССЕ
Сергей Гаврилко
Генеральный директор автоцентра «Атлант-М Днепровская набережная», официального дилера Volkswagen. Компания входит в состав Международного Автомобильного Холдинга «Атлант-М».

Молодой эффективный управленец Сергей Гаврилко родился в Минске, республика Беларусь. Окончив с отличием математический класс лицея при Белорусском Государственном Университете, поступил в БГУ на факультет Физики. В последние годы учебы решил, что хочет работать в реальном секторе бизнеса, для чего счел необходимым получить второе высшее на факультете Математики и Экономики. 

Желание повысить профессиональную квалификацию и расширить знания в различных областях бизнеса, мотивировало Сергея продолжать обучение в ведущих бизнес институтах Беларуси. Таким образом, Сергей Гаврилко за несколько лет освоил аспекты эффективного управления, финансового планирования, кризис-менеджмента и маркетинга. Сегодня, имея багаж двух высших образований и шести отраслевых программ, молодой управленец обучается по программе Executive MBA в Международном институте бизнеса. 

Профессиональный путь Сергея Гаврилко с первых дней тесно связан с финансовой сферой. За шесть лет специалист прошел путь от финансового менеджера небольшого локального филиала до заместителя финансового директора МАХ «Атлант-М». Но амбиции привели молодого человека в Киев, где он смог осуществить свою главную цель – стать руководителем большого предприятия (с 2006 года Сергей Гаврилко занимает пост Генерального директора автоцентра «Атлант-М Днепровская набережная», официального дилера Volkswagen). 
«Новая работа изменила мой взгляд на мир, открыла новые горизонты и новые нюансы управления компанией. – Отмечает Сергей. – Главное, что я понял, став руководителем - основной ценностью компании являются ее сотрудники. Видимо, поэтому наша компания в 2008 году стала лидером по аудиту персонала среди всех предприятий холдинга. Работа  с большим коллективом, – под руководством Сергея сейчас находится более 170 человек, -  требует от руководителя порядочности, открытости, выдержки, умения быть одновременно лояльным и принципиальным, хорошо управлять своими эмоциями и временем. Высокое место в моем рейтинге принципов эффективного управления, я отвожу самодисциплине и самоорганизации, причем требую этого не только от своих подчиненных, но и от себя самого». 
Рассуждая об успешности руководителя, Сергей считает, что успех руководителя тесно связан с эффективностью работы предприятия в целом. Другими словами, экономические показатели компании и повышение ее позиции на рынке можно считать мерилом успешности руководителя.   

Результаты двух лет руководства Сергеем Гаврилко предприятием ярко свидетельствуют об успешности директора. В текущем году автоцентр «Атлант-М Днепровская набережная»» становится лидером по продажам автомобилей Volkswagen  среди всех дилерских предприятий в Украине. Обороты компании выросли вдвое с 65 400 тыс. долларов США в 2006 г. до 133 млн. в 2008 (прогноз). Эффективность сервисного обслуживания также демонстрирует существенный рост: 166 тыс. нормо-часов в текущем году против 65 тыс. в 2006 г. Но, по мнению Сергея, этот результат - далеко не предел возможного. В планах руководителя дальнейшее увеличение прибыльности предприятия, отдачи средств учредителей и уверенная позиция лидера на рынке. 

АНКЕТА РУКОВОДИТЕЛЯ

ГАВРИЛКО Сергей Иванович

Дата рождения:

12 августа 1976 г. Минск, Беларусь. 

Семейное положение:
холост. 

Место жительства: 

Украина, г. Киев.

Контактные данные: 
м.: +38 (050) 44 22 555

Образование

1993 – 1998 г.г. 
Беларусский государственный университет, магистр по специальности физика. 

1997 – 1998 г.г. 
Беларусский государственный университет, магистр по специальности математик-экономист.

2007 – настоящее время
Международный институт бизнеса, программа EXECUTIVE MBA. 

Квалификационные программы:

2004 г.
«Жесткие техники переговоров», Деревицкий Александр, Киев.

2003 - 2003 г.г. 
«Антикризисное управление», Институт Приватизации и Менеджмента, Минск, аттестат управляющего по делам об экономической несостоятельности РБ

2001 г. 
«Маркетинг», золотой сертификат, Институт Бизнес–технологий МАХ «Атлант–М». 

2001 г. 
«Маркетинг», Международная Высшая Школа Бизнеса и Менеджмента Технологий при БГУ, Минск. 

2001 г. 
«Эффективный менеджер», Институт Приватизации и

2000 г. 
«Финансовый директор», Институт Приватизации и Менеджмента, Минск. 

Награды (отличия/грамоты/сертификаты):

Международный Автомобильный Холдинг «Атлант-М»

Человек 2007 года в Украине.  

Дарницкая районная администрация г. Киева 

Руководителю ООО «Автохаус Киев» Гаврилко С.И. за лучшее предприятие бытового обслуживания населения Дарницкого района.

Рейтинг «ТОП-100. Лучшие топ-менеджеры Украины»


7 место рейтинга руководителей автодилеров. 

ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЙ ОПЫТ

2007 г. – настоящее время
Генеральный директор автоцентра «Атлант-М Днепровская набережная». Официальный дилер Volkswagen, г. Киев. 

2005 – 2006 г.г.
Заместитель генерального директора «Атлант-М Днепровская набережная» по финансам. 

2004 г. 
Заместитель финансового директора МАХ «Атлант-М», директор финансового отделения. 

2001 – 2003 г.г. 
Руководитель управления кризис-менеджмента МАХ «Атлант-М».

1999 – 2000 г.г. 
Финансовый директор «Атлант-Моторс». Официальный дилер Volkswagen, г. Минск. 

Ключевые профессиональные качества:

· Организация системы финансового менеджмента и управленческого учета компании; 

· Оценка и покупка бизнесов, реструктуризация и внедрение современных управленческих методик; 

· Финансовые ресурсы: анализ, привлечение, управление; 

· Оптимизация налогообложения; 

· Кризис-менеджмент. 

